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Qui sommes-nous ? 

Nityde accompagne les établissements financiers, sociétés de gestion et entreprises dans le développement des 
compétences de leurs collaborateurs. 

Spécialisé en finance, gestion des risques, conformité, intelligence artificielle et performance commerciale, 
Nityde s'appuie sur des intervenants issus du monde professionnel, disposant d'une expérience significative de 
leurs métiers. 

Nos formations privilégient une approche opérationnelle et directement applicable, associant expertise métier, 
mises en situation, cas pratiques et adaptation aux problématiques propres à chaque organisation. 

Nous intervenons auprès d’acteurs de tailles et d’environnements variés, en France comme à l’international. 
Cette diversité d’expériences nous permet d’adapter les contenus aux réalités des secteurs bancaire, financier 
et corporate, tout en conservant une forte exigence pédagogique. 

Notre objectif est de proposer des formations utiles, concrètes et directement transposables dans les pratiques 
professionnelles. Chaque intervention est conçue pour répondre à un besoin précis, avec un niveau de 
personnalisation adapté au contexte, aux métiers et aux objectifs des participants. 

38 327 
PERSONNES FORMÉES 
AU 1ER JANVIER 2026 

30 
FORMATIONS 

42 
INTERVENANTS 

5 
DOMAINES D'EXPERTISE 

ILS NOUS FONT CONFIANCE 

BNP Paribas  ·  Ecobank Sénégal  ·  Rothschild & Co  ·  NSIA Asset Management  ·  AXA Banque  ·  

Société Ivoirienne de Banque  ·  Caisse d’Épargne  ·  Orabank  ·  CIC  ·  Bank of Africa  ·  Crédit Mutuel  ·  Mazars CI  ·  

Neuflize OBC (ABN AMRO)  ·  Banque Palatine  ·  Socram Banque  ·  BFM  ·  Nexity  ·  Mazars  ·  CPOR Devises  ·  Euromoney 
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Nos domaines d'expertise 

Risk Management 
Cartographie des risques, risque opérationnel, contrôle interne, PCA, gestion de crise. 

Compliance 
LCB-FT, démarchage bancaire et financier, fraude, déontologie. 

Finance & Investment 
Private Equity, analyse financière, marchés financiers, valorisation, allocation d'actifs. 

Intelligence Artificielle 
IA & conformité, IA & prospection, IA & reporting, agents IA métiers. 

Performance commerciale 
Vendre la gestion des risques, prospection, management, communication financière. 
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Formations phares 

Une sélection de nos formations phares, réparties sur nos 5 domaines d’expertise. 

RISK MANAGEMENT 
Cartographie des risques & Risk Management 
2 jours 
Construire une cartographie fiable et en faire un véritable outil de 
pilotage. 
→ voir p. 7 

RISK MANAGEMENT 
Plan de continuité d'activité & gestion de crise 
2 jours 
Sécuriser la continuité des activités critiques et structurer la gestion 
de crise. 

COMPLIANCE 
Démarchage bancaire et financier 
1 jour 
Sécuriser la pratique commerciale et clarifier le cadre légal du 
démarchage. 
→ voir p. 8 

COMPLIANCE 
LCB-FT avancée : cartographie, alertes, déclaration de 
soupçon 
2 jours 
Renforcer le dispositif de vigilance et professionnaliser le traitement 
des alertes. 

FINANCE & INVESTMENT 
Private Equity : comprendre, analyser, investir 
1 jour 
Comprendre les mécanismes du Private Equity et analyser la 
performance d'un fonds. 
→ voir p. 6 

FINANCE & INVESTMENT 
Analyse financière pour les professionnels de la 
finance 
2 jours 
Maîtriser les outils d'analyse financière pour fiabiliser vos décisions 
d'investissement. 

PERFORMANCE COMMERCIALE 
Prospection B2B et social selling 
1 jour 
Développer une prospection efficace en s'appuyant sur les réseaux 
sociaux professionnels. 

PERFORMANCE COMMERCIALE 
Négociation complexe 
2 jours 
Maîtriser les techniques de négociation dans des contextes 
commerciaux à forts enjeux. 

LE CATALOGUE COMPLET — 30 FORMATIONS 
Programme détaillé disponible sur demande pour chaque formation. 

RISK MANAGEMENT 
–  Cartographie des risques & Risk Management 
–  Pilotage du risque opérationnel 
–  Contrôle interne : concevoir et optimiser son dispositif 
–  Construire un plan de contrôle efficace 
–  Audit interne : méthodologie et conduite d'une mission 
–  Rédiger un rapport d'audit à forte valeur ajoutée 
–  Plan de continuité d'activité & gestion de crise 
–  Risk Management : gouvernance, indicateurs et reporting 
COMPLIANCE 
–  Les fondamentaux de la conformité bancaire et financière 
–  LCB-FT : fondamentaux et dispositif de vigilance 
–  LCB-FT avancée : cartographie, alertes, déclaration de soupçon 
–  Démarchage bancaire et financier 
–  Prévention et détection de la fraude 
–  Déontologie et prévention des abus de marché 
–  Sapin II et prévention de la corruption 

FINANCE & INVESTMENT 
–  Private Equity : comprendre, analyser, investir 
–  Analyse et sélection d'un fonds de Private Equity 
–  Private Equity : performance, valorisation et liquidité 
–  Analyse financière pour les professionnels de la finance 
–  Politique d'investissement et allocation d'actifs 
–  Marchés financiers : fondamentaux et gestion des risques 
–  Reporting et communication financière 
INTELLIGENCE ARTIFICIELLE 
–  Prospection commerciale augmentée par l'IA 
–  Contrôle interne & conformité augmentés par l'IA 
–  Analyse financière & reporting avec l'IA 
–  Efficacité managériale avec l'IA 
PERFORMANCE COMMERCIALE 
–  Vendre la gestion des risques 
–  Développer son activité commerciale dans un environnement 

réglementé 
–  Prospection B2B et social selling 
–  Négociation complexe 
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→ Un besoin spécifique ? Formation sur mesure, p. 10 
INTELL IG ENCE ARTIF IC IELLE  

Intelligence Artificielle 

Une IA utile, appliquée à vos métiers. 

Quatre formations pour comprendre, prototyper et déployer l’IA dans vos pratiques métiers : prospection, contrôle et conformité, analyse 
financière, management. 

Prospection commerciale augmentée par l'IA   ·  1 jour 
Identifier les cas d'usage de l'IA pour qualifier et prioriser les prospects, personnaliser l'approche commerciale et gagner en efficacité. 
Les participants repartent avec des outils et des prompts directement applicables à leur activité de prospection. 

Contrôle interne & conformité augmentés par l'IA   ·  2 jours 
L'IA transforme les pratiques de contrôle et de conformité. Un format atelier pour identifier les cas d'usage prioritaires et repartir avec 
un premier prototype opérationnel d'agent IA, adapté à ses propres processus de contrôle. 
  → programme détaillé p. 9 

Analyse financière & reporting avec l'IA   ·  2 jours 
Utiliser l'IA pour accélérer l'analyse des états financiers, fiabiliser le reporting et gagner en rapidité d'exécution. Un atelier pratique 
pour construire ses premiers prompts et outils d'aide à l'analyse, avec un regard critique sur leurs limites. 

Efficacité managériale avec l'IA   ·  1 jour 
Explorer comment l'IA peut soutenir le management au quotidien : préparation d'entretiens, synthèses, communication d'équipe. Une 
formation orientée usages concrets, pour intégrer l'IA dans ses pratiques managériales sans perdre en exigence humaine. 
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F INANCE &  INVESTM ENT  

Private Equity 

Comprendre. Analyser. Investir. 

POURQUOI CETTE FORMATION ? 

Le Private Equity occupe une place croissante dans les stratégies d'allocation. Cette formation permet d'en comprendre les 
mécanismes, d'analyser la performance d'un fonds et d'identifier les principaux risques associés. 

OBJECTIFS 

✓  Comprendre le fonctionnement d'un fonds de Private Equity 

✓  Identifier les principaux leviers de création de valeur 

✓  Analyser les indicateurs de performance 

✓  Apprécier les risques, la liquidité et les stratégies de sortie 

 

PROGRAMME 

01  —  Écosystème et stratégies de Private Equity 

02  —  Fonctionnement d'un fonds 

03  —  Création de valeur 

04  —  Performance : IRR, TVPI, DPI 

05  —  Valorisation et NAV 

06  —  Risques et liquidité 

07  —  Stratégies de sortie 

08  —  Cas pratique 

FORMAT   1 journée  ·  Intra-entreprise  ·  Présentiel / Distanciel 
PÉDAGOGIE   Cas pratiques  ·  Exercices  ·  Analyse de situations réelles 
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RISK  M ANAG EM ENT  

Cartographie des risques 

Identifier. Évaluer. Piloter. 

POURQUOI CETTE FORMATION ? 

Le risque opérationnel reste l'un des piliers de la gestion des risques bancaires. Cette formation permet de construire une 
cartographie fiable et de l'utiliser comme un véritable outil de pilotage, au-delà de la seule obligation réglementaire. 

OBJECTIFS 

✓  Construire une cartographie des risques opérationnels robuste 

✓  Maîtriser les méthodes d'évaluation et de calcul du risque 

✓  Organiser la collecte et l'analyse des incidents 

✓  Utiliser la cartographie comme outil de pilotage et de management 

 

PROGRAMME 

01  —  Enjeux et catégories bâloises du risque opérationnel 

02  —  Construire une cartographie des risques 

03  —  Méthodes d'évaluation : scénarios, scorecards, statistiques 

04  —  Méthodes d'évaluation et quantification du risque opérationnel : approches qualitatives et quantitatives, 
scénarios, indicateurs et exigences prudentielles 

05  —  Gouvernance, contrôle et reporting 

06  —  Cas pratique : cartographie d'une agence 

FORMAT   2 jours (14h)  ·  Intra-entreprise  ·  Présentiel / Distanciel 
PÉDAGOGIE   Ateliers de cartographie  ·  Étude de cas sectorielle  ·  Cas pratique 
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CO M PLIANCE  

Démarchage bancaire et financier 

Sécuriser. Cadrer. Prévenir. 

POURQUOI CETTE FORMATION ? 

Le démarchage bancaire et financier reste une zone à risque juridique et déontologique forte. Cette formation permet de 
sécuriser la pratique commerciale des équipes tout en clarifiant le cadre légal et les sanctions encourues. 

OBJECTIFS 

✓  Maîtriser le cadre juridique du démarchage bancaire et financier 

✓  Identifier les personnes habilitées et les produits interdits 

✓  Connaître les obligations déontologiques à chaque étape de l'acte 

✓  Anticiper les sanctions disciplinaires et pénales 

 

PROGRAMME 

01  —  Champ d'application et architecture du démarchage 

02  —  Personnes habilitées et carte de démarcheur 

03  —  Produits interdits de démarchage 

04  —  Obligations déontologiques avant, pendant et après l'acte 

05  —  Sanctions disciplinaires et pénales 

FORMAT   1 journée  ·  Intra-entreprise  ·  Présentiel / Distanciel 
PÉDAGOGIE   Étude de cas  ·  Mises en situation  ·  Actualisation réglementaire 
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INTELL IG ENCE ARTIF IC IELLE  

Contrôle & conformité augmentés par l'IA 

Comprendre. Prototyper. Déployer. 

POURQUOI CETTE FORMATION ? 

L'intelligence artificielle transforme les pratiques de contrôle et de conformité. Cette formation permet de comprendre les 
cas d'usage concrets et de repartir avec un premier prototype opérationnel d'agent IA, adapté à ses propres processus de 
contrôle. 

OBJECTIFS 

✓  Comprendre les apports et les limites de l'IA pour le contrôle et la conformité 

✓  Identifier les cas d'usage prioritaires : alertes, revue de dossiers, veille réglementaire 

✓  Construire un agent IA d'assistance au contrôle 

✓  Sécuriser l'usage de l'IA : fiabilité, traçabilité, supervision humaine 

 

PROGRAMME 

01  —  Panorama des usages de l'IA en contrôle et conformité 

02  —  Cadre de confiance : fiabilité, biais, supervision humaine 

03  —  Identifier un cas d'usage prioritaire 

04  —  Concevoir son agent IA d'assistance au contrôle 

05  —  Construire et tester son prototype 

06  —  Atelier pratique de prototypage 

Chaque participant repart avec un prototype opérationnel d'agent IA. 

FORMAT   2 jours  ·  Intra-entreprise  ·  Présentiel 
PÉDAGOGIE   Atelier pratique  ·  Prototypage en direct  ·  Cas métier 
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Formation sur mesure 

Votre contexte. Votre calendrier. Vos objectifs. 

Chaque formation de ce catalogue peut être adaptée à votre contexte : secteur d’activité, niveau des participants, 
durée, format. Nityde conçoit également des parcours sur mesure à partir de vos problématiques spécifiques. 

NOTRE DÉMARCHE 

✓  Un échange initial pour cadrer vos objectifs et le niveau des participants 

✓  Une proposition de programme adaptée, avec exemples et cas pratiques sectoriels 

✓  Un format flexible : intra-entreprise, présentiel ou distanciel 

✓  Un accompagnement possible au-delà de la formation (coaching, suivi) 

Vous avez un besoin spécifique ? 

Échangeons sur vos objectifs afin de construire le format adapté à vos équipes. 

06 29 67 25 17  ·  également joignable sur WhatsApp 
info@nityde.com 
nityde.com 


